Forskningsresultat - Sales & Operational Planning

"Ga hjem-mgde” med fokus pa best practice inden for S&OP
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When we need to balance Demand & Supply - How do we take
decisions? Do we use data, personal experience or do we negotiate?
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Programmet

Program

15:00

Velkomst v/ Einar Scholte, Implement Consulting Group

15:15
S&OP-projektet (formal, delresultater og projektplan) v/ professor Jan Stentoft, Syddansk Universitet

15:45

Derfor er S&OP forretningskritisk - S&0P hos MAN Diesel & Turbo v/ Senior Vice President Per Rud, MAN Diesel & Turbo

16:15

Pause

16:30

Hvordan ser den gode proces ud - S&0OP hos Pandora v/ S&0OP Director Anders Frandsen

17:00

Mext-generation forecast v/ Mathias Maegaard Mikalsen og Snurre Jensen, Implement Consulting Group

17:30

Nar personligheden | S&OP-processen ger en forskel v/ direkter Seren Eckhardt, Mercuri Urval

18:00

Afslutning samt forfriskninger
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