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23. Mpdeagenda til S&OP mgde




Formal og anvendelse

* Formal

e At sikre at der arbejdes med en fast
struktureret mgdeagenda til Sales &
Operations Planning (S&OP) processens
sidste beslutningsme@de.

e Anvendelse

e Sendes til mgdedeltagere af den S&OP
ansvarlige for at sikre bedst mulig
m@deforberedelse.




Mg@deagenda — S&OP

1. Z£ndringer fra sidste maneds mgde

. Gennemgang af Key Performance Indicators
(KP1) og Key Behavioral Indicators (KBI) —
malepunkter

. Gennemgang af ny plan
Gennemgang og lgsning af udfordringer
Status pa produktudviklings-/lanceringsplaner

Er der opstaet nye risici, der skal tages hand
om?

7. Opsummering af beslutninger

N

o v oA W

Der udpeges en mgdeleder og en referent, som
ikke b@r vaere den samme person.
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